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Inkoopmaturiteit: 6 fasen

Focus verschuift van prijs Focus verschuift van TCO

I naar kosten I I naar waarde
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Ketensamenwerking

Best'Value
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de gehele Keten te optimaliseren
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Strategischesamenwerkingen A A
Traditionele contracte@d SNA OK (U 2LJ aSA3ISY

Wat mag je verwachten alspdrachtnemers zeltontracten
opstellen?

Uitkomst voorspelbaar!
Afbreuk beoogde ambities
Contract wordt gebruikt om elkaar tesrwijten
X ®

Je krijgt wat je vraagt, toch?
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Gezond en lange termijn contract
Met daaraan gekoppeld een houdbaaechanismex ¢

En dat is ongelukt:
twee ContractmodellenKetenSamenWerkingCKSW

Wat blijkt!

De zachte kant, is harder dan de harde kant!
Bijvoorbeeldvertrouwen

Vertrouwen IS niet te contracteren,
Het proces naar vertrouwen wel!
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klik + geloofwaardig + betrouwbaar
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David H. Maister
Professor en auteur
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Mechanisme
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Gelaagd

In
Samenwerking:

beter, sneller,
goedkoper, duurzaamxX

Dynamisc Adaptief
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Adaptief model

O filosofie

O omstandigheden
O behoefte

O ruimte voor experts

Dynamisch model

O markt trends

O politieke ontwikkelingen
O sector ontwikkelingen
O innovaties
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Het Beste Contract?
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O Opdrachtgever vormt een keten (contractmodel 1)
eh2)
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Overeenkomst tussen meer dan twee partijen

O Scope

O Prestaties

O Kansen

OwA &aAO2Qa
O Simpel
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O niet vrijblijvend: waarde creatie
O exit-proces: gericht op tijdig voorkomen
O coordinatie: ketens zijn succesvoller

Andere contract functionaliteiten!
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2 Belangen
2 Oplossingen
2~ Open normen

2> Proces




